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objecbiF nesulb, cabineb de conseil
sbnabégique
Diplômé en microtechnique de I'HEIG-W en 1989, Jean-Marc Hoesli a occupé durant une

vingtaine dannées divers postes à responsabilités dans des entreprises industrielles avant de creer
< Object{result >, un cabinet de conseil stratégique. En parallèle, il travaille comme conseiller
technologique pour le domaine micro-nanotechnologies dAlliance, I'un des cinq consortiums
nationaux de transfert de savoir et de technologies. Marié, père de deux e{ants et passionné de

voyages, Jean-Marc Hoesli a su concilier viefamiliale, carrière etformation en cours d'emploi afin
de se donner les moyens de ses ambitions. Portait d'un visionnaire.

Après vingt ans passés dans l'industrie, vous
avez entrepris une formation postgrade

Executive MBA à l'HEG de Neuchâtel. Qu'est-
ce qui vous a décidé ?
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Comment vous est venue l'idée de créer votre société ?
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Quels ont été les débuts ?
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Quels sont les services proposés par < Objectifresult > ?
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Vous avez eu l'occasion de beaucoup voyager dans

les cadres professionnel et privé, notamment aux

Philippines, en Inde, en Indonésie, au Mexique, aux
Etats-Unis, en lsraël et dans nombre de pays européens.
Y en a-t-il un dans lequel vous auriez souhaité (rêvé)
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Quels sont vos projets pour l'avenir?
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Quels conseils pouvez-vous donner aux créateurs

dêntreprises qui se lancent ?
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